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Глава первая

Конец

Никогда не забуду тот вечер. Тогда я впервые встретил Величайшего в мире Сетевика. К тому же, в тот вечер (о чем с тех пор мне не раз приходилось слышать от многих преуспевающих дистрибьюторов) моя жизнь изменилась к лучшему — навсегда!

Вначале, думаю, стоит рассказать вам о том, какой была моя жизнь до того.

Немногим более четырех месяцев я работал в одной из компаний, специализирующихся в области сетевого маркетинга, но дела мои шли отнюдь не блестяще. По сути, все это сильно смахивало на злую шутку.

Продукция была превосходной — все, кому я предлагал ее пробовать, соглашались с этим. Но вот что касается моей жизни, тщетно пытался найти я кого-то, кто мог бы заинтересоваться перспективами моего бизнеса. Работал я по 30 часов в неделю (неполный рабочий день) — все вечера и большую часть выходных — и все, чем мне приходилось довольствоваться, был доход от розничной продажи в размере 150-200 долларов в месяц! Курам на смех. Я както подсчитал, что мой новомодный домашний бизнес давал мне какихто $1.56 в час - валовая прибыль! Собственные дети стали мне чужими. Моя жена была разочарована и так безнадежно далека, что она могла бы с тем же успехом жить на Аляске! Было очевидно, что этот сетевой бизнес не для меня, также как и я не для него.

Я принял решение. Это собрание станет моей последней попыткой.

Гостиничный зал был как всегда полон. Едва я вошел, в глаза мне бросилась необычно большая группа людей, сконцентрировавшаяся вокруг кого-то в передней части помещения. Заметив в зале одну знакомую из числа дистрибьюторов, я показал ей на эту группу и спросил:

—Кто это там в центре внимания толпы?

—О, - ответила она, — это же величайший сетевик в мире. Ты хотел бы с ним. познакомиться?

—Конечно, - сказал я. Мы направились в ту сторону. Человек

âцентре обладал удивительно привлекательной внешностью: подтянут и ухожен, на вид ему было лет 30 с небольшим, одет элегантно, но

отнюдь не вызывающе. Он явно преуспевал и успех шел к нему.

На нем была дорогая одежда: английский костюм с настоящими петлицами, потрясающий галстук с цветочным узором и платок в нагрудном кармане, цвет которого мягко подчеркивал бордово-красные крапинки в рисунке галстука... и, о да, конечно, золотые часы фирмы Ролекс Остер, это они выглядывали украдкой из-под манжет его рубашки.
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Я заметил, что манжеты были украшены монограммами, но цвет ниток, которыми были вышиты инициалы, в точности совпадал

ñцветом рубашки. “Изысканный, утонченный стиль”,— сказал я себе.

Âэтот момент в окружавшей человека толпе образовался проход и моя подруга втянула меня во «внутренний круг».

Величайший сетевик внимательно слушал то, что говорила

женщина, стоявшая прямо напротив меня, когда его взгляд встретился с моим. Он положил руку на плечо женщины, извинился перед ней, потом повернулся ко мне, протянул мне руку и сказал с такой теплотой, что я был просто потрясен:

— Привет. Очень приятно познакомиться с Вами. — Он назвал мне свое имя и спросил мое.

Теперь для меня обычно не составляет особого труда представиться. Но в тот раз... я мямлил что-то невнятное, даже стал заикаться, чего со мной не случалось уже 25 лет. Его рукопожатие стало крепче и он спросил:

— Êàê äåëà?

Я сказал что-то традиционное, не помню точно, что именно. Что-то вроде «Спасибо, хорошо». А он ответил:

— В самом деле? Это правда?

Не успев еще придумать какую-нибудь вежливую отговорку и уклониться от ответа, я обнаружил, что уже рассказываю ему о том, как в действительности обстояли мои дела. Он. слушал меня так внимательно, как не слушал никто до него. Я ощущая ýòî ÷óòü ëè íå физически. Удивительно!

Я рассказывал ему о своем бизнесе и о своей жизни. Выкладывал все, как есть, не пытаясь что-то оставить в тени. И в конце признался, что это собрание было моей последней надеждой, потому что я уже собирался уйти из сетевого маркетинга. Кажется, я сказал ему:

— Это занято просто не для меня.

Он улыбнулся. Я Вдруг заметил, что в течение всего нашего короткого разговора он продолжал держать меня за руку. Как раз в тот момент он сжал ее снова и спросил:

— Не мог бы ты после собрания уделить мне немного времени? Прежде, чем защититься вежливым «Нет» и подходящим к случаю извинением, я услышал свой голос: — Черт возьми, это было бы здорово. «Черт возьми,.. «—ÿ же воскликнул это совсем как

подросток.

Он улыбнулся снова. Поблагодарил меня. Сказал, что мы еще увидимся после собрания, снова повернулся к женщине, беседу с которой прервал, и продолжал разговаривать с ней, прогуливаясь по залу, а потом они уселись в первом ряду справа от сцены.

Я сел в конце зала на то кресло, которое давно уже стало «моим». Это была, как мне кажется, моя «комфортная зона». Место, где я мог
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спрятаться. И я знал это.

Наконец официальная часть собрания закончилась и группы новых дистрибьюторов уходили вместе со своими спонсорами. Я стоял возле вешалок. И тут он подошел ко мне. Он улыбнулся мне с той же особенной теплотой, что и прежде. А я указал на его улыбающееся лицо и произнес:

—Знаешь, придумай я способ, как упаковать эту твою улыбку,

ÿполучил бы идеальный продукт. Разбогател бы за две недели!

Его смех раздался внезапно и столь громко отозвался в зале, что все выходящие обернулись в .нашу сторону. Я почувствовал себя неловко.

—Прекрасно! — воскликнул он. — Благодарю! Не правда ли, отличная улыбка? Что ж, скажу тебе, я выстроил эту улыбку сам — зуб за зубом. Моя улыбка не всегда была такой.

—Да, — продолжал он, — я горжусь этой улыбкой. И он

улыбнулся еще шире. — Она и мне самому удивительно приятна!

—Пойдем, — сказал он, беря меня под руку и увлекая к выходу.

—Давай закажем кофе и чего-нибудь поесть. Ты обедал? Я сказал,

что перед собранием съел пакетик орешков.

—Дорожный завтрак? — спросил он.

—×òî-òî в этом роде. — сказал я. — Я купил его в магазинчике,

там внизу.

— Я тоже там пообедал, — сказал он, — еда и обслуживание не слишком хороши. Выбор ограниченный. Да и цены довольно высокие. Знаешь, — рассмеялся он, — этот магазинчик сплошное разочарование!

Я согласился с ним, тоже смеясь. Мне было хорошо в его обществе. Он определенно изменил мое самочувствие и при том, на редкость быстро.

—Так чего бы тебе хотелось съесть больше всего? — спросил он. И прежде, чем я успел ответить что-нибудь столь же вежливое, сколь и далекое от истины, добавил:

—Это прямой вопрос. Чего бы тебе больше всего хотелось —

именно сейчас?

Я сделал глубокий вдох и произнес:

—Что-нибудь итальянское.

—Прекрасно! — сказал он. — Мне тоже. Могу ли я пригласить тебя в одно место, которое я очень люблю? Это всего в десяти минутах езды отсюда.

—Поедем на твоей машине или на моей? — спросил я.

—Давай на моей, — предложил он. — Она прямо у входа. Не знаю, на чем, по моему представлению, должен был ездить Вели-

чайший сетевик в мире. На чем-нибудь экзотическом и..., конечно же, очень дорогом. Так что я был поражен, когда швейцар, провожавший нас, распахнул правую дверцу автомобиля, в котором
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я узнал форд-пикап середины 70-х. Выкрашенный просто серой грунтовкой — я не преувеличиваю! Не знаю, какое у меня тогда было выражение лица, но, думаю, он заметил в нем разочарование. Он рассмеялся и сказал:

—У тебя такой вид, словно ты ожидал чего-то другого?

—Вообще-то, äà.

—Чего же ты ожидал?

—Не знаю — Мерседес... Порш... может быть Ролс-ройс или что-то в таком роде.

Его смех раскатисто прогремел у закрытых дверей отеля. Этот малый, казалось, хохотал не ртом, а всем своим телом от макушки до носков ботинок. Швейцар тоже улыбался.

— Да, — сказал он, - у меня есть и те, но мне больше нравится мой пикап. Ты знаешь, Сэм Уолтон — богатейший человек в Америке, говорят, его состояние составляет в общей сложности около 22 миллиардов долларов — и он ездит на пикапе. Что достаточно хорошо для Дяди Сэма... — И он дал концу фразы повиснуть в воздухе.

Он вручил швейцару чек на 10 долларов. Поблагодарил его и сказал, что надеется скоро снова с ним увидеться. Потом он остановился, словно что-то вспомнив, и спросил юношу:

— Как твой бизнес, Крис?

Молодой швейцар — похожий на учащегося колледжа — ответил:

—Отлично, сэр. В прошлом месяце я стал супервайзором. И спасибо Вам, что представили меня Барбаре. Она просто класс!

—Прекрасно, — сказал Величайший сетевик в мире. — Ты много работаешь, Крис, да и соображаешь. Ты заслужил свой успех.

Какие у тебя планы?

—Ну, — ответил молодой человек задумчиво, — я поработаю

âотеле еще месяца два или три. Вы были правы насчет этого места,

— сказал юноша, взглянув на отель. — Я встретил здесь некоторых из моих лучших людей. А сейчас у меня появилась возможность попутешествовать. Большая группа отправляется в Сан - Антонио, и я думаю поехать туда на несколько месяцев. А потом — кто знает? Германия, Япония,…может быть?

—Сообщи мне о своих планах. Я знаю в Японии некоторых людей, с которыми тебе было бы интересно познакомиться, — сказал мой новый друг.

—Спасибо, обязательно, —ответил молодой человек серьезно

èпо его тону можно было с уверенностью сказать о том, что он действительно так и сделает.

—Хорошего тебе вечера, Крис, — крикнул на прощанье

Величайший сетевик в мире, когда мы отъезжали.

По пути в ресторан мы немного поговорили. Вернее, это я немного поговорил. Он только и делал, что задавал мне вопросы.
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Он спрашивал меня, где я живу... в какой части города...

нравится ли мне этот район... какие у меня соседи... какой дом...

нравится ли он моим детям и в какую школу они ходят. Только не подумайте, что это выглядело как допрос. Совсем нет. Просто, казалось, что он полон такого любопытства, такого интереса ко мне

— и с ним было так легко разговаривать. Должно быть, за эти краткие десять минут я рассказал ему о своей жизни больше, чем кому-либо когда-либо раньше.

Когда мы подъехали к ресторану, навстречу нам вышел человек в униформе, тепло приветствовал нас и, открыв мою дверь, поинтересовался, впервые ли я собираюсь посетить их ресторан.

Я ответил, что впервые, и он заговорил о том, как приятно меня видеть, и как он надеется, что обед мне понравится, и что если я ценитель хорошей рыбы, в меню есть совершенно потрясающее блюдо из люциана, которое он очень настоятельно рекомендует мне попробовать.

Я поблагодарил его, чувствуя себя немного скованно. Я не привык к тому, чтобы кто-нибудь оказывал мне подобные знаки внимания, тем более швейцар видимо первоклассного ресторана.

Мы вошли в ресторан, причем оказалось, что его метрдотель и Величайший сетевик в мире — близкие друзья. И я все время наблюдал обмен улыбками между моим хозяином и кем-нибудь из числа официантов или посетителей ресторана. Когда мы уселись, я заметил:

—Ты живешь в совершенно другом мире, не таком, как мой.

—Как это? — спросил он.

—- Ну, все вокруг—само дружелюбие, и тепло, и улыбки...

впечатление такое, что ты знаком со всеми, а они знакомы с тобой и относятся к тебе с симпатией. Ты владелец этого заведения или чтонибудь в этом духе?

Новый оглушительный взрыв смеха. Я уже не испытывал по этому поводу такую неловкость, как прежде.

— Скажи мне, — произнес он, — что присутствует для тебя, когда происходят все эти «улыбки и дружелюбие», как ты их называешь? Ну и вопрос.

—Присутствует? — переспросил я. - Что ты имеешь в виду?

—Что находится здесь, вокруг нас, в воздухе — присутствие

чего ты ощущаешь?

Я сделал глубокий вдох. Я уже начал привыкать и к его оригинальной манере задавать вопросы. Поэтому, после небольшого раздумья, я ответил.

—Я чувствую зависть, - сказал я ему, — и еще любопытство. Я хочу понять, что я могу сделать, чтобы и моя жизнь была такой.

—Скажи, — спросил он, наклоняясь ближе и пристально, однако без тени давления или угрозы, глядя мне в лицо, — какой бы тебе действительно хотелось видеть свою жизнь?
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Вот так начался двухчасовой обед, сопровождавшийся беседой,— самый лучший обед, когда-либо съеденный мной, и самая лучшая беседа, в которой я когда-либо принимал участие. Он тем только и занимался, что задавал мне вопросы, за которыми следовало: «... Расскажи мне об этом подробнее...» или «... Не мог бы ты побольше рассказать об этом?» И все, что мне оставалось, это выкладывать ему вещи, которыми я ни с кем никогда не делился, даже со своей женой!

Несколько раз в течение нашей застольной беседы он задавал вопросы, чтобы убедиться, что правильно меня понял. Но эти вопросы были несколько странными, ибо он мог спросить, верно ли то-то и то-то, даже если я никогда и не говорил этого самого «того-то и тогото».

Понимаю, звучит это не особенно понятно — так ведь? Сейчас

ÿприведу пример.

ßрассказывал ему о том, как когда-то давно работал в одной

компьютерной компании в Кембридже, штат Массачусетс. «Компанией» ее, - конечно, можно было назвать только с большой натяжкой. На самом деде это была просто стайка ребят (нас называли «хакерами»), которые кормились вокруг первых компьютеров. Это было волнующее время для меня. Работа интересная, люди фантастические: жутко умные и жутко заражавшие своим энтузиазмом. Я здорово повеселился тогда. Он спросил меня: — Так значит ты пионер? (видите, что я имел в виду?).

—«Пионер?» — повторил я за ним. —Нет, я не пионер. Я просто развлекался: это было в первые дни развития компьютеров, и мы играли со всеми этими штучками, только и всего.

—Кто-нибудь занимался этим раньше? — спросил он меня.

Мне подумалось, что нет, и я так и сказал. И он повторил снова:

— Значит, ты пионер? Должно быть, я как-то странно посмотрел на него, потому что он откинулся на стуле назад и выдал средний вариант своего раскатистого смеха. Меня больше уже не смущали эти вулканические взрывы веселья - и заполнявшая ресторан публика,

êтому моменту уже заметно поредевшая, тоже, как видно, привыкла

êним. Они просто оборачивались с улыбкой в его сторону, и тут же возвращались к своим разговорам.

—О... боже. — пробормотал я, запинаясь, — ты таки нашел

способ меня обезоружить. Хорошо, допускаю, я был пионером... в каком-то смысле.... в то время. Он посмотрел на меня удивленно и спросил:

—... только в то время? Не сейчас? (голова у него не варила,

÷òî ëè?).

—О’кей, — сказал я, слегка дав выход своему раздражению,

—я пионер. Но, кажется, я потерял свой крытый фургон... И в момент, когда я это говорил, я чувствовал, что могу чуть ли не буквально угадать, что он сейчас скажет. Что-нибудь о «повозке». Я был уверен в
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этом. Но он не произнес ни слова. Молчание.

Я чувствовал себя очень неуютно. Наконец, он спросил:

—О чем ты сейчас думал?

—Когда? -— переспросил я... немного слишком поспешно. Потом я поднял руку и тряхнул головой, говоря:

—Нет, подожди. Я знаю, когда. Это просто... хорошо, ÿ... íå

çíàþ.

— Послушай, что происходит? — спросил я его. — Я хочу сказать, ты задаешь мне такие вопросы и говоришь такие вещи, которые мне раньше никто никогда не говорил. Вещи, которые ставят меня в тупик, и я не знаю, что тебе отвечать... или даже, что думать.

Он ничего не ответил, только чуть-чуть наклонился вперед и слегка повернул голову вправо ко мне, как будто приготовился ловить каждое мое слово. Выражение его лица было интригующим: полным ожидания, словно ему не терпелось услышать, что я сейчас скажу, и сопереживания, будто он уже заранее целиком и полностью принимал содержание моих слов, хотя и не знал еще, в чем оно будет заключаться. Его выражение лица одновременно и успокаивало, и обезоруживало.

Мое нервное напряжение постепенно спадало — зато чувства заявляли о себе все громче. Это были сильные чувства. И очень важные. Внезапно меня охватила глубокая грусть.

— Я просто хочу добиться успеха, — сказал я ему, эмоции переполняли меня. — Я так устал от роли посредственности... оттого, что у меня не хватает денег, чтобы делать то, что я хочу... чтобы купить моей жене и детям вещи, которых они заслуживают. Диснейленд,— сказал я,— я хочу съездить с детьми Диснейленд— и Большой Каньон. Я хочу быть свободным. Я хочу, чтобы у меня было время...

творчество... хочу сам управлять своей жизнью.... И да, хочу быть пионером — снова. Мне нравилось им быть...

—Но...? — спросил он мягко.

—Íî ÿ íå çíàþ êàê, — ответил я, и был уверен, что почти

кричал.

—Я слышал все эти разговоры о позитивном мышлении уже

сотни, тысячи раз. В случае со мной это не работает. Сетевой маркетинг мне не подходит. Или, может быть, я ему не подхожу. Чтото в таком роде.

— Я видел, как другим это удавалось. Очень многим. Поэтому знаю, это возможно. И я знаю, они ничуть не умнее, не лучше и не трудолюбивее меня. Просто, впечатление такое, что в моем случае это не работает. Я стараюсь. Изо всех сил. Я обзваниваю всех... по своему списку. Но это не работает. Я взглянул на него и спросил: — Что во мне не так?

Он уронил голову назад и посмотрел на потолок. Потом, с хрустом подвигал вверх-вниз плечами, сделал большой, долгий и глубокий вдох и перевел взгляд на меня: — Послушай, ты бы хотел,
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чтобы я тебе показал, как заниматься этим бизнесом?

— Ты шутишь? — спросил я таким голосом, что все в ресторане обернулись и посмотрели на нас. - Ей богу! — воскликнул ÿ, пытаясь умерить свое побуждение и орать по возможности тише.

— Отлично, — бросил он как бы между прочим. — Мы начнем завтра. Вот, что тебе надо будет сделать…

Он протянул мне листок бумаги, на котором был написан адрес. Он сказал, что это его домашний адрес и что я должен прийти к нему

âофис завтра вечером, когда освобожусь от работы. Это было минутах

â90 езды от города, поэтому я прикинул, что смогу быть у него в 6:30. и он сказал, что это было бы идеально.

Он заглянул в свой портфель и извлек оттуда предмет,

упакованный в зеленую глянцевую бумагу. По размерам и форме предмета я догадался, что это книга.

—Вот, — сказал он, — твое домашнее задание. Я хочу, чтобы ты прочитал это до нашей завтрашней встречи. О кей?

—Всю книгу? — спросил я.

—Да, — сказал он с наигранной суровостью, но потом

улыбнулся и добавил: — Не беспокойся. Ты ее очень быстро прочтешь. Он заплатил за обед. Я поблагодарил его. Он поблагодарил

каждого в ресторане.

Он отвез меня обратно к отелю, в котором проводилось собрание и где была припаркована моя машина. На этот раз я поменялся с ним ролями и всю дорогу расспрашивал его о месте, где он живет, о его доме, соседях... После четырех или пяти моих вопросов, он повернулся ко мне с улыбкой:

— Талантливый парень. Ты быстро учишься, — сказал он. Мне было очень приятно. Он высадил меня рядом с моей

машиной, попрощался и укатил в своем пикапе.

Я провожал его взглядом — провожал еще долго после того, как он пропал из виду. Потом, я отпер свою машину, забрался в нее, повернул ключ зажигания и так и сидел, пока она нагревалась, уставившись перец собой невидящим взглядом.

Книга! Подумал я и поспешно вытащил ее из кармана куртки. Я разорвал упаковку из мелованной бумаги и повернул книгу к себе лицевой стороной, чтобы прочесть заглавие. Даже в тусклом свете уличного фонаря, жирные золотые буквы ярко выделялись на темнозеленой глянцевой обложке. Заглавие гласило:

ВЫ НЕ ЗНАЕТЕ ТОГО, ЧЕГО ВЫ НЕ ЗНАЕТЕ.

Открыв книгу в страшном возбуждении, я быстро пролистал первые несколько страниц. На 10 или 12-ой я остановился, похолодев. Там не было написано ни слова.

Каждая страница в книге была абсолютно пустой!
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